Richtig gute Stimmung

In den letzten Tagen vor Weihnachten klingeln beim Einzelhandel in Xanten die Kassen. Am Samstag wurde qut
eingekauft. Zu den Klassikern zahlen Geschenke wie warme Textilien, Spiele, exquisite Diifte und Schmuck.

VON SABINE HANNEMANN

XANTEN Vom Xantener Weihnachts-
markt ist der ..Schneewalzer” zu hi-
ren, der leichte Schneefall stort
beim Weihnachtseinkauf nicht. Im
Gegenteil, wie Monika Waschheck
vom Xantener Kinderparadies [in-
det. ,Die Kunden schauen vor Ort
gezielt nach Geschenken.” Spiele
bleiben fiir Jung und Alt der Renner
und sind teilweise ausverkauft. Po-
sitiv wirke sich ebenfalls aus, dass
endlich die 13 Monate dauernde
Baustelle vor der Haustiir beendet
sel. Die Kunden sind wieder zu-
friedener als noch im letzten Jahr",
meint Monika Waschhek. Auch im
Spielwarenfachgeschifi Hampel-
mann geben sich an diesem Sams-
tagvormittag die Kunden die Klinke
in die Hand.

Bei Karoline Voss von Vossibiir
werden Markenartikel gekauft. Die
Marke Esprit ist trendig. Warme
Sachen werden jetzt gekauft, aber
auch T-Shirts fiir den Sommer"”,
meint Karoline Voss. Die Kund-
schaft gibt sich kauffreudig, auch
wenn sich das Kaufverhalten veriin-
dert hat. ,In den Tagen vor Weih-
nachten passiert noch viel”, meint
sie,

Die besten Geschenkideen

Die Kundschaft im Uhren- und
Schmuckfachgeschiift Aloys Ham-
manns zeichnet sich durch Geduld
aus. Ein Armband fiir seine Frau
ldsst sich ein junger Mann zeigen,
Anne Hammanns berit. Viele Xan
tener sind zuerst in den grolen
Stidten zum Bummeln gewesen
und gehen dann vor Ort einkaufen.
Die besten Geschenkideen kom-
men bekanntlich zum Schluss, die
wir dann umsetzen kbnnen”, hatsie
festgestellt. Schmuckstiicke, ob

Weihnachtseinkauf im Juweliergeschaft Hammans: Anne Hammans (L) zeigt Kundin Ulla Biinnagel kreative Ketten aus
eigener Anfertigung. , Stein mit Perle” ist derzeit modern.

Kette, Armband, Ring, Ohrringe
oder Uhr, bleiben ein beliebtes
Weihnachisgeschenk. Ein positives
Weihnachtsgeschifi bestétigt
ebenfalls Jochen Thielmann vom
traditionsreichen Juweliergeschiifi
Carl Hammanns. ,Flir Sonderan-
fertigungen ist es jetzt allerdings zu
spat”, sagt Anne Hammanns. Eini-
ge ihrer Kunden haben diesbeziigli-

Auch Hiite sind wieder in: Christel Hegmann (r.) vom Modehaus Sandmann zeigt
der Kundin einen Wollhut von Mayser

che Wiinsche nach individuellem
Schmuck bereits im Herbst in Auf-
trag gegeben. Manschettenkniipfe
und Krawattennadeln aus dem
Hause Aloys Hammanns werden
ebenfalls auf dem Gabentisch lie-
gen.

Engpass bei warmen Socken

Das dazugehdrige Hemd wurde
im Vorfeld im Modehaus Sand-
mann gekauft, wo vermehrt warme
Textilien und modische Accessoires
wie Schals als klassische Geschenke
gekauft werden. Die schicke Miitze
wird wegen der winterlichen Tem-
peraturen direkt ,eingetragen”. Bei
den ,wirmenden Herrensocken
haben wir einen Engpass und sind
abverkauft. Firma Falke kommt mit
der Produktion und Lieferung nicht
nach®, erzihlt Monika Sandmann.

Hochwertige Markendiifte wie La
Martina, Hermes, Rodriguez oder
Valencia werden in der Parflimerie
Balster verlangt. .Meist kauft der
Herr fiir seine Herzdame Eau de
Parfum und die dazugehirige Kor-
perlotion. Der Hauptanteil liegt im
Duftbereich®, meint Balster-Filial-
leiterin Alice Uslaub. Die Kund-
schalt sei gut gelaunt und vor allem
nicht gestresst. ,In jedem Fall bes-
ser aufgestellt als 2009", meint Ali-
cia Uslaub. ,Die Medien haben eine
grofie Rolle gespielt.” Die bisherige
Bilanz: ,Wir sind sehr, sehr zufrie-
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den. In den nidchsten Tagen wird es
noch mehr brummen, wenn die
Herren einkaufen.”

Weit ab von Diiften und wiirmen-
der Kleidung ist das Sortiment bei
Mobau Hopmann und Hagebau-
markt Swertz. Schlitten werden ge-
kauft, aber auch gerne Elektroarti-
kel wie Akkuschrauber, Bohrma-
schine, Taschenlampe und Kabel-
trommel, wie Mitarbeiter Jorg Stiel
bei Hopmann bestitigt. Ulla von
Ostrowski, Mitarbeiterin bei
swertz, weils von Werkzeugkiisten
und Gutscheinen, die verschenkt
werden. Aber auch Lampen und La-
minatbéiden finden nach den Fest-
tagen ihren neuen Platz.

INFO

Steigerung

Der Einzelhandel vor Ort setzt
auf weitere umsatzstarke Ein- |
kaufstage bis zum Fest.

Der Deutsche Einzelhandelsver-
band berichtet ebenfalls von gu-
ten Umsadtzen, die witterungsbe-
dingt kleine Pausen erlebt haben,

jetzt aber wieder an Fahrt autneh-
men.

Gerechnet wird damit, dass der
Umsatz um bis zu drei Prozent im
Vergleich zu 2009 steigt.




